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営業アウトソーシング事業の概要

大手IT企業に「営業力」を提供

営業に特化正社員に特化 ITに特化

独自の教育プログラム

BCC-LaPTプログラム

営業現場での実践教育

（ソリューション事業での教育）

ビジネスマナー中心の

営業に必要な基礎教育

大手IT企業に対して、当社の正社員を派遣することで、IT営業に特化した営業アウトソーシングを提供しております。未経験者を育成し

座学だけでなく、当社のソリューション事業（新規開拓営業の代理店）での現場研修を通じて、営業の実践教育が可能となり、

短期間に「営業マインド」「営業スキル」「IT知識」を習得し、営業として活躍できる人材の育成が可能な教育プログラムを有しており

この教育プログラム「BCC-LaPT（Lecture and practical training）プログラム」が当事業の強みとなります。

未経験を採用し
IT営業として育成

大手IT企業に対して
営業支援
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営業部門の課題要望に
スピーディーに対応

フットワークが軽い若手営業から経験豊富な

ベテランまで、ご要望に応じた提案が可能です！

独自の教育プログラム

新人社員教育、入社後の階層別教育など

豊富なカリキュラムを用意しております！

多数の実績

これまで50社を超える大手IT企業への実績があり

派遣人数も増え続けています！

営業アウトソーシング事業の特徴

法令遵守し高度な基準をクリア

派遣社員と派遣先の双方に安心できるサービス

基準を満たした派遣事業者として、

優良派遣事業者の認定を受けています！
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お客様の課題、要望に応じて、

フットワークが軽い若手営業から経験豊富なベテランまで、迅速にご提案可能です！

営業部門の課題要望にスピーディーに対応

新商材・サービスを拡販し
新規マーケットを開拓したい

業務効率化を実現して
営業部門の強化を図りたい

急増するIT需要に対応するため
早急に営業体制を整えたい

パートナー営業 アカウント営業 営業アシスタントインサイドセールス フィールドセールス
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BCC-LaPTプログラムは、IT未経験・営業未経験の人材をIT営業に育成するためのプログラムです。

創業から現在までの経験とITのノウハウを体系化し、「営業マインド」「営業スキル」「IT知識」を中心に

学んでいきます。

BCC-LaPTプログラムの特徴は、「ビジネスマナー、IT基礎知識の座学による教育」と

「ソリューションの営業現場での実践教育」を融合し、IT営業を育てることにあります。

独自の教育プログラム
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東証プライム上場・グループ企業 非上場

東証プライム
上場・グループ企業

73.3%

非上場
26.7%

上場市場別取引企業比

2005年のサービス開始以来、

50社を超える大手IT企業の営業支援をおこなっています。

現在、お取引のあるIT企業の約７割は、

東証プライム上場・グループ企業となっています。

※掲載許可を頂いたクライアント様のロゴのみを掲載

主な取引実績

取引会社一覧
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■ 株式会社IIJエンジニアリング

■ 株式会社IIJグローバルソリューションズ

■ 株式会社ISID-AO

■ アイテック阪急阪神株式会社

■ 株式会社インターネットイニシアティブ

■ 株式会社インテック

■ SCSK株式会社

■ エス・アンド・アイ株式会社

■ 株式会社エーティーエルシステムズ

■ SB C&S株式会社

■ NECキャピタルソリューション株式会社

■ NECソリューションイノベータ株式会社

■ NECネッツエスアイ株式会社

■ NECフィールディング株式会社

■ NECプラットフォームズ株式会社

●

■ 株式会社エヌ・ティ・ティ・データ四国

■ NTTデータ先端技術株式会社

■ 株式会社NTTドコモ

■ 株式会社NTT東日本-南関東

■ 株式会社ODKソリューションズ

■ クボタシステムズ株式会社

■ クワンタム・テクノロジー株式会社

■ 株式会社コムスクエア

■ キヤノンITソリューションズ株式会社

■ 株式会社ジェイアイズ

■ JBCC株式会社

■ シスコシステムズ合同会社

■ シネックスジャパン株式会社

■ 株式会社Sales Lab

■ ダイワボウ情報システム株式会社

■ TIS株式会社

■ 日鉄ソリューションズ株式会社

■ 日鉄日立システムエンジニアリング株式会社

■ 日本事務器株式会社

■ 日本事務器シェアードサービス株式会社

■ 日本電気株式会社

■ 日本マイクロソフト株式会社

■ 株式会社日立ソリューションズ

■ 富士ソフト株式会社

■ ベリタステクノロジー株式会社

■ マクニカソリューションズ株式会社

■ マクニカネットワークス株式会社

■ ユニアデックス株式会社

主な取引実績一覧(50音順)
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法令を遵守し、派遣社員のキャリア形成支援やより良い労働環境の確保、

派遣先でのトラブル予防など、派遣社員と派遣先の双方に安心できるサービス基準を

満たした派遣事業者として、優良派遣事業者の認定を受けています。

※出典元：JHR「2023年度派遣先認知度調査」より

法令遵守し高度な基準をすべてクリア
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商号 ＢＣＣ株式会社

事業所 東京本社 ：東京都千代田区外神田６-15-９ 明治安田生命末広町ビル９F

大阪本社 ：大阪府大阪市中央区今橋2丁目5番8号トレードピア淀屋橋９F

創立 2002年3月

代表取締役社長 伊藤一彦

事業部名 IT営業アウトソーシング事業部

事業部長 松村健太

主要部門 IT営業アウトソーシング事業

・営業アウトソーシング

・ソリューション

許認可 一般労働者派遣事業（派27-302361）

有料職業紹介事業（27-ユ-302045）

プライバシーマーク認定（第10861424(07)号）

電気通信事業（E-28-03972）

主要取引先 株式会社インターネットイニシアティブ(IIJ)

日鉄ソリューションズ株式会社

ダイワボウ情報システム株式会社

日本電気株式会社(NEC)

富士ソフト株式会社

会社概要
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